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Altpapiervermarktung in Zeiten der Krise:

Marktchancen und Strategien fir die kommunale

Abfallwirtschaft

Donnerstag - 05. November 2009 - 0930 bis 16% Uhr (K&In)

Trotz einer spurbaren Erholung der
Verwertungserlose fur Altpapier seit den
Tiefststanden Ende 2008 hat die aktuelle
Wirtschaftskrise auch den Markt fir Altpapier
aus kommunaler Sammlung weiterhin fest im
Griff.

Mit Blick auf den Gebuihrenhaushalt sehen sich
offentliche Auftraggeber der Frage ausgesetzt,
wie sich trotz des niedrigen Preisniveaus eine
erlésoptimale Vermarktung von Altpapier
umsetzen lasst.

Mit unserem 13. PPK-Seminar méchten wir
kommunalen Entscheidern Strategien zur

Trends auf dem Altpapiermarkt
Entwicklungen auf dem Markt fiir Altpapier
und Handlungsmaoglichkeiten

Neuerungen im Vergaberecht
Vorstellung Vergaberechtsreform 2009
und deren Auswirkungen

Erfahrungsaustausch

Plattform fr Dialog zwischen der
offentlichen und privaten Abfallwirtschaft
zur Gestaltung von Vergabeverfahren

Verfahren: Elektronische Auktion
Chancen und Anwendungsmaglichkeiten

dieses innovativen Verfahrens fur
offentliche Auftraggeber inkl. Praxisbericht

optimalen Vermarktung aufzeigen sowie tber
die damit verbundenen Regelungen im
Vergaberecht informieren.

Themenschwerpunkte u.a.

Umgang mit dem niedrigen Preisniveau: Strategien zur Erldssteigerung und Erhaltung der
Geblhrenstabilitét im Bezug auf die aktuellen Markttrends.

Kommunale , Blaue Tonne" jetzt einfiihren? Finanzierung, Durchfihrungskonzepte und
Beschaffung der Millbehalter fur offentliche Auftraggeber.

Mitbenutzung der kommunalen Altpapiersysteme durch Systembetreiber — Benachteiligung
der offentlichen Auftraggeber durch Anderung der Entgeltregelungen?

Vergaberechtsreform 2009: Risiken und Nebenwirkungen fiir Auftraggeber und Bieter.

Effiziente Gestaltung von Vergabeverfahren: Erfahrungsaustausch zwischen Teilnehmern
aus der offentlichen und privaten Abfallwirtschaft.

»Qualifizierte Elektronische Auktion“ nach TIM CONSULT, Chancen fur &ffentliche
Auftraggeber, Bietertaktik im Umfeld des innovativen Verfahrens.

Praxisbericht ,Elektronische Auktion® am Beispiel der Altpapiervermarktung durch
offentliche Auftraggeber: Ludwig Paul, Stadt Schweinfurt — Servicebetrieb Bau und Stadtgrin.

Herr Bjorn Klippel, Dipl.-Kfm., (Seminarleitung)
Geschéftsfuhrer, TIM CONSULT GmbH, Mannheim

Herr Dr. Henning Holz, LL.M., Rechtsanwalt,
Luther Rechtsanwaltsgesellschaft mbH, Hannover

Herr Ludwig Paul, Abteilungsleiter,
Stadt Schweinfurt — Servicebetrieb Bau und Stadtgriin, Schweinfurt

Herr Jorg Zablonski, Dipl.-Volksw.,

Berater (Schwerpunkt: Vergabe), TIM CONSULT GmbH, Mannheim
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Beitrag & AGB

Anmeldeschluss Anmeldeschluss ist der 30. Oktober 2009.

Teilnehmerkreis Das Seminar richtet sich an Fihrungs- und Fachkréfte aus Behérden und kommunalen
Entsorgungsbetrieben.

Referenten Die Referenten der Veranstaltung sind auf die Beratung in der Abfallwirtschaft spezialisiert.
Sie werden Ihnen aufzeigen, wie Sie mit den neuen Anforderungen umgehen kénnen und
Vergaben von Verwertungsdienstleistungen aktiv und erfolgreich bestreiten konnen.

Teilnahmebeitrag Fur die Teilnahme am Seminar wird folgender Beitrag erhoben:
Seminarbeitrag: 290 Euro zzgl. MwSt.
Kaffeepausen, Tagungsgetranke, Mittagsbuffet und Unterlagen sind im Beitrag enthalten.
AGB Die Anmeldebestatigung wird zusammen mit der Rechnung Ubersendet. Der Teilnahme-
beitrag ist zahlbar bis zum 03. November 2009.

Bei Abmeldungen vor Anmeldeschluss wird kein Beitrag erhoben, danach ist der volle
Beitrag féllig. Die Benennung eines Vertreters ist ohne zusatzliche Kosten moglich.

Die fur die Organisation notwendigen personenbezogenen Daten werden maschinell
verarbeitet und gespeichert. Mit der Anmeldung erklaren Sie hierzu Ihr Einverstandnis.

Tagungsort Hotel Cristall (Nahe Hauptbahnhof Kéln, FuBweg ca. 5 Min.), Kéln

Eine Wegbeschreibung erhalten Sie mit der Anmeldebestéatigung. Je nach Teilnehmerzahl
behalten wir uns den ortsnahen Wechsel des Tagungsortes vor.

Ansprechpartner Jorg Zablonski, Tel.: 0621 / 150 448 - 85, E-Mail: j.zablonski@timconsult.de
Weitere Aktuelle Informationen finden sie im Internet unter www.timconsult.de
Informationen (Bereich ,Public Management*). Als Abonnent unseres Newsletters ,Public Management*

werden Sie ebenfalls regelmafiig informiert.

Anmeldung per Telefax an: 0621 / 150 448 — 99

Hiermit melde ich mich verbindlich zum am 05. November 2009 in Kéln an:

Name, Vorname

Organisation

Funktion

Anschrift

Telefon, E-Mail

Ort, Datum

(Unterschrift)

TIM CONSULT GmbH Ihre Ansprechpartner: Tel.: +49 (0)621 150 448 - 85
L 15, 12-13 Jorg Zablonski, Berater Fax: +49 (0)621 150 448 - 99
68161 Mannheim j.zablonski@timconsult.de www.timconsult.de
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